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A\VES DF /
A NUEVOS VIERCADC

;Cémo identifico una posible oportunidad comercial para mi empresa?

iQué aspectos debo tener en cuenta para exportar mi mercaderia a un nuevo mercado?

iComo interpretar las tendencias en el consumo e importaciones de un nuevo mercado?

;Como deben presentarse los resultados de una investigacion de mercados?

Los participantes lograran:

ADQUIRIR INCORPORAR
Adquirir los Incorporar Efectivizar la
conocimientos herramientas y insercion de sus
referidos a la estrategias parael  productos en los
investigacion de éxito en la mercados
mercados identificacion de internacionales.
exteriores para la oportunidades
toma de comerciales en
decisiones. otros mercados.

Dirigido a integrantes de los departamentos de comercio
exterior de las empresas exportadoras, cdmaras
empresariales, asociaciones de exportacion,
despachantes de aduanas y publico interesado.

'Y Facilitadores:
A Inicio: 11 de junio

. ) Dr. Ignacio Bartesaghi
\a Sesiones: jueves de 9:00 a 13:00 hs. Ing. Ind. Alvaro Kosec

@ Carga horaria: 12 horas Lic. Maria Eugenia Pereira
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La realizacion de todas las actividades estd condicionada a la inscripcion de un nimero minimo de participantes establecido por ISEDE



